人壽保險可以幫助您獲得商業貸款嗎？
              紐約人壽業務代表(保險顧問)_____ 邵雯

大部份的企業是靠信用貸款經營的，或至少有一筆信用額度可以隨時動用。如果沒有利率合理的信用貸款，許多企業會發現他們很難實現擴張的計劃或是渡度過現金流緊絀的難關。這也說明了企業為何要密切觀察利率動向。利率下跌通常意味著可以用較低的成本取得更多貸款。 

人壽保險也可能在貸款遊戲中扮演角色。當銀行評估企業客戶的貸款申請時，他們常常會考量該公司的重要職員是否有人壽保險。如果公司重要職員死亡造成公司失序，此時人壽保險可能被視為一種二類抵押品。在獨資或是其他股權集中的私有公司中，一份人壽險保單可能是銀行決定是否給予貸款的重要因素。如果公司本身被列為壽險受益者，取得貸款的機會則更高。

人壽保險保單如何幫助您的企業？

人壽險保單可用下列方式幫助您的企業：

1.可能讓貸款機構更願意給您信貸。

2.可能讓貸款機構給您更高額度的信貸。

3.有時侯，可能使您獲得較低廉的貸款利率。

哪種保險適合您？

一般人較常購買定期壽險，尤其在下列情況時：

● 您只需要短時期或是特定時期的保障，譬如在某特定時期為某一貸款提
 供保險。

● 您需要高的保險金額。

● 手頭很緊，購買同樣保額的保險，定期壽險的保費比永久壽險低。

● 大部份的企業主覺得有個最起碼的保障就夠了，需要的時侯買份保單， 時間到了就結束。

不過定期壽險有其缺點： 

● 單純的付錢。不像永久壽險，定期壽險在投保人在世期間無法累積現金 價值。

● 如果您想長期投保，記住，定期壽險保費會逐漸升高，隨著年歲的增 長，最後的保費會高不可攀。

● 假如您因為健康有問題而失去受保資格，下次就無法再買壽險。

許多企業業主選擇購買永久壽險

對企業業主而言，永久壽險能夠累積現金價值，這對他們很重要，尤其是許多企業的持續經營，是靠信貸支撐的。事實上，企業業主通常會將保險福利指定轉至貸款銀行。簡言之，可以累積現金價值的永久壽險保單具有下面幾項優點：

● 一旦購買永久壽險保單，只要您付清保費，保單就終生有效，您終生都 有死亡給付的保障。定期壽險保單則不然，您永遠有保單到期的風險，而且隨著年歲的增長，您可能失去適保資格而無法購買保險，進而影響到您的貸款資格。

● 保費不會上漲，保持同一水平。

● 您可以用具競爭力的低廉利率借出累積的現金價值(不過要記住，保單 貸款要付利息，並可能導致保險福利減少)。

商業現實

企業要靠貸款，人壽險有時侯可以幫助您獲得貸款。如欲瞭解更多人壽險如何能夠幫助您的企業和家人的相關訊息，請與紐約人壽保險公司業務代表(保險顧問)邵雯聯絡，電話為﹕917-807-6889。
The offering documents (policies, contracts, etc) for products from New York Life and its subsidiaries are available only in English. In the event of a dispute, the provisions in the policies and contracts will prevail. 對於保單﹑ 合約等相關文件﹐紐約人壽及其子公司僅提供英文版本。如有爭議﹐ 一律以保單和合約中 的條款為準。
This document is translated from English language document “Can Life Insurance Help You Get That Business Loan?”and it is for information purpose only. 本文根英文“人壽保險可以幫助您獲得商業貸款嗎？ ”一文翻譯﹐ 僅供提供資訊之用。
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